Petra Shrem — V/yzva PREBUD LIDERKU V TEBE! DEN 2

STRATEGICKA LIDERKA
Tvoja priprava na liderskd komunikaciu: umenie presvedcovania - predaj. stranka, email, konverzacia, meeting - predat nejaku
myslienku, napad svojmu timu, zakaznikom, detom, rodine a pod.
JASNE CIELE A
VYSLEDKY

e Co chces, aby t4 osoba
vedela/myslela/spravila

e Coty chce$ vediet,
mysliet, spravit

e Zadefinuj si ¢isla: min,
aké chces, a
ambicidzny ciel

JASNA PONUKA

e Mam nejaku
poziadavku: preco by
to mali spravit?

e Nieco predavam: preco
by to mali chciet?

e Max. osladit ponuku
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DEN 2

PRECO PRAVE TY?

e Vela ludi robi, m4 "to
isté" Co ty. Preco by
nemali ist k nim?

e Preco by mali
investovat do tvojich
produktov, sluzieb?

e Preco by mali pocuvat
prave teba?

e Definuj tvoj X FAKTOR

e Znevyhody - vyhodu
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POZNAJ SAMU SEBA

® silné stranky, slabé,
tiene, to ako ideS do
obrany, ako sa
stahujes, ako sa
sabotujes

METAFORY - na
vyvratenie namietok
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5 ZAKLADNYCH “ANO"
SPUSTACOV
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